TECNOLOGIA

IportalMais apanha boleia da Oracle

Empresa portuguesa coloca
sistema Ipbrick a funcionar
em tecnologia Oracle e abre
nova frente de negocio

no mercado internacional

A IportalMais estabeleceu uma
parceria com a Oracle Portugal
que permite colocar o sistema
IPbrick (Linux) a funcionar com
a tecnologia desta multinacio-
nal do software. O projecto, que
recebeu o apoio do QREN, vai
atacar primeiro o mercado na-
cional mas foi concebido para ir
além-fronteiras com o selo ‘Ora-
cle ready’. Com mais este canal

de vendas, Raul Oliveira, funda-
dor e director-geral da Iportal-
Mais, espera continuar em
2009 o crescimento dos dltimos
anos proximo dos 50%. Em
2007, a empresa tinha factura-
do €2 milhoes, em 2008 atingiu
os 2,9 milhoes e este ano espera
atingir entre os €4 milhoes e 0s
€4,5 milhoes.

Uma expansiao que tem sido
baseada em capitais proprios,
nao estando previsto o recurso
ao capital de risco. “A crise até
nos tem ajudado porque as pes-
soas preferem comprar um Fiat
(o IPbrick) em vez do BMW (ou-

tros sistemas mais caros) para
executar as mesmas tarefas”, re-
fere Raul Oliveira, salientando
que o negdcio internacional tem
compensado algum abranda-
mento do mercado portugués.
A Espanha continua a ser o
principal destino das exporta-
coes do sistema IPbrick, gracgas
aos negocios realizados com a
Telefonica (e respectiva rede de
clientes) e na Cadena Ser. Em
Franca, a empresa do Porto ga-
nhou recentemente um impor-
tante negdcio com a Orange
(operador movel da France Tele-
com). Também na Alemanha os

negocios da IportalMais vao de
vento em popa, sendo a base pa-
ra entrar noutros paises da Eu-
ropa Central. “Neste momento
estdo a ser firmadas parcerias
com distribuidores locais na Gré-
cia, Polénia, Noruega e Romeé-
nia”’, revela Raul Oliveira, salien-
tando que a empresa esta a co-
lher os frutos da presenca da
IportalMais na CeBIT de Hanno-
ver onde investiu €250 mil nos
ultimos quatro anos. Um esfor-
co de marketing que passou tam-
bém pela uniformizacao do de-
sign e comunicagao corporativa.

Fora da Europa, a empresa

EM CONTRACICLO

m |portalmais contraria crise
com crescimento previsto
proximo de 50% em 2009

m Ganhou em Marco
importante contrato com
a Orange (France Telecom)

m Alarga presenca em novos
mercados (Egipto, Argélia
e EUA)

portuguesa ganhou um contra-
to de fornecimento de 1500 li-
cencas na Argélia (a um partido
politico) e continua bem posicio-
nada para ganhar um contrato
nas escolas da Maldsia (actual-
mente existem 25 maquinas a
testar o IPbrick).

Outro grande alvo sao os EUA,
tendo sido estabelecido um acor-
do com um distribuidor local
(Telecomputer). Entretanto, a
I[portalMais passou a ter um dis-
tribuidor no Egipto juntando-se
assim a presenca indirecta ja
existente nos mercados de Ango-
la, Brasil e Australia. J.R.



